@ Aalborg Handelsskole

Fastlaeggelse af mal ved personligt salg

Kort fortalt Kontakt

Efter uddannelsen er deltageren i stand til at fastlaegge mal for det personlige salg med
udgangspunkt i butikkens strategi eller fastsat indsatsomrade eksempelvis indenfor
omsaetning.Deltageren kan fglge op pa egne fastlagte mal.

Kursusinfo

Kristina Damborg

Styrk din salgsindsats og

opna en bedre bundlinje tﬂ:jjfj:{itaer
Dette kursus henvender sig til 27886014
salgsmedarbejderne, der vil arbejde kklu@ah.dk
malrettet med deres salgsindsats, og som

ikke vil lade tilfzeldigheder styre

virksomhedens omsaetning og indtjening. .
Gennem systematik og struktur laerer Ku rsuspris
deltagerne at arbejde bevidst med ‘ :

salgsteknikker og dermed have fokus p3, ' AMU-pris:
hvordan de kan pavirke virksomhedens nggletal i en positiv retning. Via fastsaettelse af salgsmal DKK 416,00

og refleksion over egen salgspraksis skabes de bedste forudsaetninger for at optimere

omsatning og indtjening, sa pa kurset arbejdes der med en raekke vaerktgjer, der skal kleede Uden for AMU-
salgsmedarbejderne bedre pa. Ligeledes leerer deltagerne at vurdere de opndede malgruppe:
salgsresultater i forhold til budgetter og handlingsplaner. DKK 1.329,90
Efter kurset vil virksomheden f& en resultatorienteret medarbejder, som kan fastlaegge

salgsmal samt reflektere over salgsarbejdet og dermed forbedre sdvel egne som kollegers

salgskompetencer. TiImeIding

Kursets indhold

e Refleksion over salgsteknikker

e Malrettet brug af salgsveerktajer

e Nggletalsanalyse

e Fastlaeggelse af egne salgsmal

e Motivationsfaktorer i salgsgjemed

e Effektmaling og opfelgning pa indsatsomrader

Antal kursusdage
2 dage

Hold

Der er pt. ingen hold udbudt til dette kursus. Brug evt. kursusagenten for at blive adviseret om
nye hold.;
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a Aalborg Handelsskole

Fag: Fastlaeggelse af mal ved personligt salg

Fagnummer: Varighed

43179 2 dage

AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 416,00 DKK 1.329,90

Malgruppe: Uddannelsen er udviklet til salgs- og servicemedarbejdere i detailvirksomheder.
Malgruppen er primaert medarbejdere, der har erfaring med salgsarbejde.

Beskrivelse: Deltageren kan fastlaegge mal for det personlige salg med udgangspunkt i
butikkens strategi eller indsatsomrader, eksempelvis indenfor omsaetning, bruttoavance, antal
ekspeditioner, basket size og hitrate.

Deltageren kan efterfglgende falge op pa egne fastlagte mal.

Deltageren kan videndele sine erfaringer med fastszettelse af mal, og planlzegge samme effekt
generelt for butikken.

6 Aalborg Handelsskole




